
＊ご記入いただいた情報は本セミナーに関する運営のみに利用し、個人情報保護法に則り、厳重に管理いたします。

いちき串木野商工会議所 行 FAX: 0996-32-9891

上手に価格転嫁して利益確保するポイントセミナー 受講申込書

事業所名 業種

住所 TEL

参加者名   
（複数可）

e-mail

＊切り取らずに、このままFAXで送信して下さい

原材料の高騰、人件費等の見直し等により、多くの企業がコスト増加の影響を 受けています。

適切な価格転嫁を行うための１つとして、自社の創る「価値」を 意識し高め、顧客価値に変換させることが

ポイントです。 

本セミナーでは、商品のファンの育て方、価値訴求の行い方のコツをお伝えし、 商品価値を高める考え方を

学んで頂きます。事例なども交えながらお伝え致します。

【日 時】令和5年12月 4日 （月）

【会  場】いちき串木野商工会議所 第1会議室

【受講費】無料

【対  象】中小・小規模事業者 
（会員・非会員問わず／定員３０名）

【申 込】下記申し込み欄にご記入の上、
 FAXまたは、メールにてお申込み
 下さい。 （締切：11月30日（木）まで）

■講師 株式会社エイチ・エーエル

        菊地 亮太 氏
1981年生まれ、東京都出身。早稲田大学第一
文学部卒業。
大手流通小売業を経て、2011年に独立。
現場での経験と心理学を活用して、売れる仕組
みを構築する経営革新コンサルティングを実施。

経営理念や事業コンセプトを明確にし、それをお客様に伝えるた
めのマーケティング活動や、社内に浸透させる組織力向上の取り
組みを中心とした経営支援を行っている。
現場に入り込み、平易な言葉で語る支援スタイルが好評。支援ノ
ウハウを凝縮した研修も人気となっている。
著書に、『人の心を動かして10倍業績を上げる法』がある。
essentia 代表／経営革新プロデューサー
経営革新等認定支援機関、中小企業診断士

【カリキュラム】

■ 原料・仕入高騰と価格転嫁の現状

■ 高付加価値化とは

■ 商品やサービスの価値を高めるには

■ ワークショップ

14:30～16:30

■お問い合わせ：
いちき串木野商工会議所 中小企業相談所
〒896-0015 いちき串木野市旭町178番地
TEL:0996-32-2049 / FAX:32-9891
E-mail： info@ikcci.jp

令和5年度事業環境変化対応型支援事業

高コスト時代を
生き抜くための！ 受講料

無料
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